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Привличане на нови публики 

■ Привличането на нови публики може да бъде предизвикателство.  

■ Привличането на нови публики изисква време, усилия и стратегия, която да 
отговаря на потребностите и интересите на новата аудитория. 



7 начина за привличане на нови 
публики 

1. Започнете с това, което знаете 

2. Използвайте социалните медии, за да ангажирате публиката 

3. Фокусирайте се върху предпочитанията на аудиторията 

4. Използвайте пощенски картички, за да се откроите 

5. Разширете трафика на вашата уеб-страница 

6. Обединете усилия с допълващи се организации 

7. Създайте омникална маркетингова стратегия 

 

       Продължавайте с разширяването … 

 



Започнете с това, което знаете 

За да намерите нови хора, които се интересуват от това, което правите, погледнете 

какво знаете за текущите си контакти. Много от тях на една и съща възраст ли са? 

Живеят ли в конкретен регион? Отговарят ли последователно на определен вид 

съдържание? Можете да използвате тези данни, за да намерите хора, които си 

приличат 



Използвайте социалните медии, за да 
ангажирате публиката 

■ Всеки може да създава завладяващи публикации, като 

споделя опит, който отговаря на интересите на аудиторията. 

Например, ако сте организатор на събитие, можете да 

публикувате съвети за създаване и популяризиране на 

успешно събитие и да споделите опита си, за да покажете 

какво знаете за вашата област. 

■ Опитайте тези свежи подходи, за да разширите аудиторията 

си. След като хората започнат да споделят опит, вие може 

публикувате вашия в социалните си канали, за да добавите 

тежест към това, което правите и да накарате аудиторията ви 

да се почувства ангажирана с вас. 



Фокусирайте се върху 
предпочитанията на аудиторията 

Проучете приоритетите, навиците 

за ангажираност, поведението при 

купуване, предпочитаното 

ценообразуване, активността в 

социалните медии и други 

подробности за текущата ви 

аудитория. След това използвайте 

тези данни, за да информирате или 

опресните обхвата си. 



Използвайте пощенски картички, за 
да се откроите 

Пощенските картички – в 

различни размери и формати 

– могат да бъдат рентабилен и 

привличащ вниманието начин 

да достигнете до нови 

потенциални аудитории и да се 

свържете отново с хора, с 

които не сте чували наскоро. 



Разширете трафика на вашата уеб-
страница 

Социални публикации, насочени дигитални 

реклами и друго съдържание, водещо към 

вашата уеб-страница, могат да привлекат 

нови аудитории с желания профил. Освен 

това се уверете, че имате нещо на тази 

уеб-страница за хора, които искат да научат 

повече за вашия бизнес.  



Обединете усилия с допълващи се 
организации 

Други организации вероятно са насочени 

към вашата точна аудитория с продукти 

или услуги, които не се конкурират с това, 

което предлагате. Защо не им позволите 

да споделят вашето маркетингово 

послание с аудиторията си и обратното? 

Намирането на допълнителен партньор 

със същата аудитория като вашата е от 

ключово значение. След това можете да 

си сътрудничите по начини за 

повишаване на видимостта и за двете 

организации, онлайн и офлайн. 



Създайте омникална маркетингова 
стратегия 

Един от начините да намерите нови 

аудитории е да използвате нови 

канали; другото е да сте сигурни, че 

каналите ви работят съгласувано. Това 

се нарича омникален маркетинг. 

Омникалният маркетинг гарантира, че 

вашите потенциални и настоящи 

аудитории получават 1 унифицирано, 

последователно съобщение, което 

отразява начина, по който те са 

взаимодействали с вашата 

организация. 



Продължавайте с разширяването 

Постоянното изпробване на 

нови тактики и свежи методи 

въз основа на данните, които 

събирате за вашата аудитория, 

ще ви помогне да поддържате 

постоянен поток от нови връзки. 

Ключът към успеха е да 

използвате това, което знаете, 

да надграждате наученото и 

винаги да търсите начини за 

разширяване. 



Методи за реклама и комуникация за 
привличане на нова публика 

1. Телевизионна реклама 

2. Радиореклама 

3. Онлайн реклама 

4. Директна пощенска реклама 

5. Мобилна реклама 

6. Изложения и събития 

7. Социални медии 
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